SALES EXCELLENCE ADVISORY

Obtenir chaque année une croissance rentable requiert un haut niveau de performance
commerciale. Cela repose sur deux piliers ; savoir ou déployer en priorité les efforts et
avoir une organisation commerciale et marketing agile, innovante et cohérente.

Gartner expects that by 2025...

of B2B sales organizations will transition from
experience- and intuition-based selling to data-driven
selling, merging their sales process, applications,
data and analytics into a single operational practice

Source: The Future of Sales in 2025: A Gartner Trend Insight Report

of B2B sales interactions between suppliers and
buyers will occur in digital channels

POUR VOUS PERMETTRE D'ATTEINDRE RAPIDEMENT VOS OBJECTIFS, NOUS DEVELOPPONS
VOTRE EXCELLENCE COMMERCIALE SUR 4 AXES

SAISIR LES OPPORTUNITES
Go-To-Market Strategy

Customer Centricity
E:t—rg Key Account Planning
DEVELOPPER SES CAPACITES

Sales Effectiveness Program

Lead to Close Process Y.
Sales Enablement @
EXPLOITER LES INNOVATIONS
TECHNOLOGIQUES
I I Al for Sales
ﬂ Virtual Selling
Digital Marketing
PILOTER L'ACTIVITE .
KPI & Analytics x—=

Cost Optimization
Predictable Revenue

Nous exécutons nos missions en mode agile avec des consultants chevronnés.
Notre offre s'appuie sur des méthodes reconnues mises en oeuvre dans nos outils propriétaires.

Cela accélére I'exécution de nos missions et améliore la pertinence des recommandations.

PAR OU COMMENCER ?

Par un débriefing d'une heure pour cerner vos opportunités d'amélioration, les gL
initiatives & mettre en oeuvre et les approches pour y parvenir. - AN

Réservez un créneau en cliquant sur ce lien ou a l'aide de ce QR Code =
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